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*IL PROGETTO

denominato “CIRPOINT” prevede I'individuazione sul territorio
nazionale di Partner tecnici da parte dell’azienda CIR, con i
quali poter promuovere le proprie tecnologie e la propria
cultura di intervento a tutti gli operatori del settore dell’edilizia
professionale e del restauro: applicatori, imprese edili e di
pitturazione, progettisti, uffici tecnici, enti, ordini professionali.

Il rivenditore CIRPOINT ¢ il tassello mancante di unione fra
azienda e le varie realta di mercato. Esso & in grado di garantire
servizio, formazione e professionalita, diventando cosi il punto di
riferimento del settore.
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Il vostro punto vendita: luogo
privilegiato per I'incontro e la formazione

CIR si impegna a mettere a disposizione del cliente CIRPOINT il
proprio personale dell’'ufficio tecnico per la realizzazione di
corsi formativi in merito all’utilizzo dei propri formulati.
Saranno valutati di volta in volta per la scelta degli argomenti
da trattare e le modalita di realizzazione al fine di raggiungere
i traguardi prefissati.

| corsi saranno rivolti a progettisti, applicatori, banconisti ed
agenti in forza al punto vendita.

In caso di organizzazione di corsi Tecnici con gli ordini
professionali o scuole edili I'azienda Cir, coinvolgera
direttamente il cliente CIRPOINT della zona di competenza per lo
sviluppo delle opportunita emerse.
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A GHI 81 RIVOLGE:

* Al RIVENDITORI PROFESSIONISTI DEL SETTORE

* CHE SI AFFIDANO ALL’ESPERIENZA TRENTENNALE DI
CIR PER DISTINGUERSI SUL MERCATO

* CHE VOGLIONO ESSERE PROTAGONISTI NEL PROPRIO
SETTORE
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* | VANTAGGI:

NELLA RICERCA,
< NELLA FORMAZIONE, .”
NELLA QUALITA DELL’OFFERTA

E GIUNTO IL MOMENTO
DI USCIRE ALLO SCOPERTO

I

far parte del progetto CIRPOINT per il rivenditore vuol dire:

« diventare un punto di riferimento CIR sul territorio, al quale
potersi rivolgere per ogni esigenza legata agli interventi
conservativi

 acquisire delle conoscenze tecniche tramite specifica
formazione per essere in grado di proporsi autonomamente
sul cantiere

« avere il pieno supporto da parte dell’ufficio tecnico e del
laboratorio chimico per la risoluzione di casistiche particolari
riscontrate in cantiere, attraverso prove in sito ed in laboratorio.

* una gamma prodotti coerente e completa

« priorita assoluta nella presentazione di nuovi prodotti ed
ampliamenti di gamma

* supporto costante del marketing CIR per I'invio di materiale
pubblicitario ed espositivo

* essere un punto di riferimento a cui CIR si affida per i propri
contatti sul territorio
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CRESCERE INSIEME E PIU FACILE

LA SINERGIA DI CREATIVITA, IMPEGNO,
TALENTI E RISORSE, MOLTIPLICA IL
RISULTATO FINALE
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COSA OFFRIAMO:

* L’OPPORTUNITA PREZIOSA DI LANCIARSI SUL
MERCATO IN MOLTI MODI E SU PIU CANALI

* UN PROGETTO DI COLLABORAZIONE DOVE E CIR A
TIRARE LE FILA

* UN CIRCOLO ESCLUSIVO

* UNO SPECIALE FORMAT DI ALLESTIMENTO E UNA
GRAFICA SPECIFICA

» L’ESCLUSIVO PANNELLO DI CAMPIONI DA TOCCARE
CON MANO, STUDIATO SOLO PER I CIRPOINT

* L'INSERIMENTO NEL NOSTRO SITO
WWW.CIRCHIMICA.IT, DEL VOSTRO LOGO AZIENDALE E
DEL LINK DI COLLEGAMENTO AL VOSTRO SITO

» LA POSSIBILITA DI ESPORRE IL MARCHIO “CIR POINT”
SU VOSTRA DOCUMENTAZIONE, PUBBLICITA E SITI
INTERNET

SARETE UN PUNTO LUMINOSO INSIEME A MOLTI
ALTRI IN ITALIA

PARTENDO DALLA VOSTRA REALTA, FINO ALLA
COMUNICAZIONE SUL WEB, CIR VI DARA
VISIBILITA E PRESTIGIO




